TO LiM SYLLAUBUSUWU

ROHBIRLIK
Sales Manager
Satis komandasinin pipeline, prognoz va masqcilik prosesini faktlara asasan idara etmak.

12 seans x 60 daqiga - 12 saat - 1160 AZN. Qiymatlar moévcud sartlara uygun olaraq dayisa bilar.

Kimlar lictindiir

Rahbarlik sahasinda bacariglarini inkisaf etdirmak va dyrandiklarini isda tatbiq etmak istayanlar Gclin.

Talimin sonunda bacaracaqgsiniz
e Satis hunisinde marhals tariflori va asas gostaricilari qurmag.
e Pipeline malumatindan riskli imkanlari va prognoz farziyyalerini ayirmag.

e Satisciile 1:1 kouging gorilsi ve inkisaf addimlari planlasdirmag.

Praktiki tapsiriglar
e Anonimlasdirilmis pipeline auditi va marhala meyarlari.
o Hoftalik forecast baxisi va KPI paneli.

e Performans séhbatinin rol oyunu.

Tadris plani

01 Satis sisteminin auditi
02 Sales Funnel

03 Pipeline Management
04 KPI

05 Satis plani

06 Forecast
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07 Satiscilarin idara olunmasi

08 1:1 goriislar

09 Sales Coaching

10 Performansin giymatlandirilmasi

11 Motivasiya

12 Sales Management System

Yekun praktik natica

Satis idaraetmasi tcln bir sahifalik pipeline baxisi va 30 giinliik masqcilik plani.

Qiymatloandirma va geribildirim

Cixis marhalas tarifleri, regamlarin diizglin sarhi, prognoz farziyyalari va tatbiqg edilon 1:1 plan (izra nazardan kegirilir.

Talim formati

Canli online, Zoom / Google Meet. 1 istirakcl + 1 talimci. Qrafik garsiligh razilasdirilir.

9lags va geydiyyat
Aseto Inkisaf Tolim Markazi (AITM) - Baki, Azarbaycan
+994 10 389 39 29 - custom@aitm.az - aitm.az

https://aitm.az/online-ferdi-telimler/sales-manager
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