TO LiM SYLLAUBUSUWU

SATIS

Ragamsal satis talimi — canli onlayn 1:1

Lead generation, satis hunisi va onlayn kanallarda miistari ila linsiyyat Gizra program. Tadris eyni asas
movzulari fardi is vaziyyatina tatbiq edir.

10 seans x 90 daqiga - 990 AZN - Qiymatler mévcud sartlars uygun olaraq dayisa bilar.

Kimlar lictindiir

Satis mitaxassislori - Marketing va satis komandalari - Sahibkarlar

Hazirliq

Moévcud satis kanalinizi, bir haftalik mesaj nimunalarini va lead malumatini gatirin.

Praktiki is

Hadaf segmenti, kanal tizra lead hunisini va yazisma ssenarilarini qurub DM etirazlarini rol oyununda islayacaksiniz.

Tadris plani

01 Ragemsal satis diisiince modeli
e Ragamesal satis nadir va niya vacibdir?
e Klassik satisdan asas farqglar

e Satisin sistem kimi qurulmasi

02 Miistari va hadaf auditoriya analizi
e Buyer persona-nin yaradilmasi
e Mustari agrilari, ehtiyaclar va motivlar

e B2B va B2C auditoriya farglari

03 Traffic va lead generation
e Sosial media, reklam va kontent kanallari
e Lead calb etma mexanizmlari

o Keyfiyyatli lead anlayisi
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04 Kontentls satis (Content-driven sales)
e Satis edan kontent nadir?
e Post, video va mesaj strukturlari

e Kontent vasitasila etibar qurmaq

05 Satis hunisi (Sales Funnel)
e Awareness = Consideration = Decision
e Har marhala (iclin uygun mesajlar

e Funnel optimizasiyasi

06 Ragamsal etibar va sosial siibut
e Raylar, case-lar va reputasiya
e Soxsi va korporativ brend gilivani

e Sosial slibutun satisa tasiri

07 DM, chat va onlayn linsiyyat satislari
e Instagram, WhatsApp, Telegram satislari
e Mesaj strukturu va yazisma psixologiyasi
o ilk mesajdan satisa gadar yol

08 Onlayn etirazlarin idars olunmasi
e “Bahadir”, “Sonra”, “Dlstinim” etirazlari
e Ragamsal mistari psixologiyasi

e Miibahisasiz satis yanasmasi

09 Onlayn baglanis va satisin tamamlanmasi
e Baglanis Giclin dogru vaxt
e Ragamsal closing texnikalari

e Tokrar satis va miistari saxlanmasi

10 Praktiki digital sales simulyasiyalan
e Real satis ssenarilori
e Rol oyunlari va canli analiz

e Soxsi ragamsal satis strategiyasinin qurulmasi

Yekun praktik natica

Olciila bilan ragamsal satis hunisi, (ic mesaj ssenarisi va izloma cadvali.

Qiymatlandirma va geribildirim
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Huninin marhalalari, mesajin etikliyi va baglanis garari real va ya niimuna lead-larda yoxlanilir.

Talim formati

Canli onlayn, 1 istirakci va 1 talimci; Zoom / Google Meet. Qrafik fardi razilasdirilir.

9laga va geydiyyat
Aseto inkisaf Talim Markazi (AITM) - Baki, Azarbaycan
+994 10 389 39 29 - custom@aitm.az - aitm.az

https://aitm.az/online-ferdi-telimler/kataloq/regemsal-satis-telimi/
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