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AKADEMIYA

Marketing Akademiyasi — canli onlayn 1:1

Marketing tizra AITM Akademiyasi programi. Tadris eyni asas mévzulari fardi is vaziyyatina tatbiq
edir.

30 seans x 90 dagiga - 4900 AZN - Qiymatlar mévcud sartlora uygun olaraq dayisa bilor.

Kimlar lictindiir

Biznes sahiblari va tasiscilar - Marketing menecerlari va strateglar - Brend va growth masuliyysti dasiyanlar - Satis
gotiran marketing qurmagq istayanlor

Hazirhqg

Mahsul/xidmat, hadaf segment va mévcud marketing naticalarini miayyanlasdirin.

Praktiki is

Arasdirma, segmentasiya, brend, kanal, performans va analitikani bir real va ya nimuna biznes keysi (izarinda
birlasdiracaksiniz.

Tadris plani

01 Biznes Diistincasi va Marketingin Rolu
e Biznes strategiyasi va dayar yaratma
e Marketingin biznes modelinda rolu

e Marketing # reklam yanasmasi

02 Biznes Modellari va Ragabat Miihiti
e Business Model Canvas
e Raqgabat Ustlnliyl

e Dayar zanciri analizi

03 Marketing Arasdirmalarina Giris
e Arasdirma novlari
e Keyfiyyat va kamiyyat yanasmalari

e Data asasli gararlar
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04 istehlak¢i Davranisi va Sorgular
o [stehlakcr psixologiyasi
e Sorgu dizayni
e Insight cixarma

05 Marketing Analizi ve Segmentasiya
e STP modeli
e Hadoaf bazarin secimi

e Positioning strategiyasi

06 Marketinqg Strategiyasinin Qurulmasi
e Strateji magsadloar
e Uzunmiiddatli planlama

e Marketing yol xaritasi

07 Marketing Strategiyasinin icrasi
e Strateji-operativ alags
e Resurs bolglisi

e icra risklori

08 CRM va Miistari Miinasibatlori
e Mustari hayat dovri
e Loyalty va retention
e CRM sistemlari

09 B2B Marketing va Satis Mantiqi
e B2B decision making unit
e Long sales cycle

e Korporativ mustari strategiyasi

10 Satis Alstlari voe B2B Texnikalar
e Consultative selling
e Value-based sales

e Satis-marketing sinxronlugu

11 Pricing va Ticari Marketinqg
e Qiymat strategiyalari
e Dayoar asasli pricing

e Rentabellik analizi
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12

13

14

15

16

17

18

19

Marketing Plani va Biidcalasma
o illik marketing plani
e Blidca bolglist
e ROI asasli gararlar

Marketing Effektivliyi vo KPI-lar
e Marketing KPI framework
e Olcma va hesabat

e Performance management

Brend Strategiyasi va Arxitektura
e Brand equity
e House of brands vs branded house

e Premium brend mévgelanmasi

Brend Arxitiploari vo Emosional Bag
e Jung arxitiplari
e Brend saxsiyyati

e Emosional dayar

Layiha Menecmenti (Marketing liciin)
o Agile & Waterfall
e Marketing layihalarinin idarasi

e Deadline va resurslar

Marketing Kommunikasiyalari Miksina Giris
e ATL, BTL, TTL
e Mesaj strategiyasi

e Channel secimi

PR, Event va CSR Strategiyalari
e PR planlama
e Event marketing
e Korporativ sosial masuliyyat

Digital Marketinqga Strateji Baxis
e Digital ekosistem
e Online davranislar

e Omnichannel yanasma
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20 Digital Satis Alatlari va Platformalar
e Digital sales funnel
e Automation alatlori
e CRM + digital inteqgrasiya

21 Advanced Digital Strategiya va Growth Thinking
e Growth mindset vo eksperiment madaniyyati
e Scaling strategiyalari

e Data asasli boylima gararlari

22 Kontent Strategiyasi ve Brend Narrativi
e Brend hekayasinin qurulmasi
e Kontent strategiyasi va planlama

e Mesaj ardicilhigl

23 Social Media Strategiyasi (SMM yox, sistem)
e Platforma mantiqgi va davranislar
e Organik va pullu balans
e Brend reputasiyasi

24 Performance Marketing vo Media Optimizasiyasi
¢ Paid media strategiyasi
e Creative testing

e ROAS va conversion optimizasiyasi

25 Facebook & Meta Ads Manager (Advanced)
e Campaign strukturu
e Audience va retargeting

¢ Pixel va data oxunusu

26 Marketing Avtomatlasdirilmasi vo CRM Integrasiyasi
e Automation funnel-lar
e Lead nurturing

e CRM + marketing sinxronlugu

27 Marketing Analitikasi vo Dashboard Qurulmasi
e Dashboard mantiqi
e Isas marketing metriklori

e [daraetma tciin hesabat
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28 Marketinqda Liderlik va Komanda idaraetmasi
e Marketing komandasi qurmaq
e Agentlik va daxili komanda idarasi

e Motivasiya va performans

29 Marketing Risklari va Krizis idaraetmasi
¢ Brend reputasiya risklari
e Krizis kommunikasiya plani

e PRva mediailais

30 Final Case Project va Executive Toqdimat
e Real biznes liclin marketing strategiyasi
e Komissiya garsisinda tagdimat

e Professional ray va inkisaf plani

Yekun praktik natica

integra edilmis marketing strategiyasi, biidca, 6lcma paneli va rahbarlik tagdimati.

Qiymatlandirma va geribildirim

Strategiyanin bazar slibutu, kanal-blidca uygunlugu va 6lcma mantiqi marhalalar izra yoxlanilr.

Talim formati

Canli onlayn, 1 istirakci va 1 talimci; Zoom / Google Meet. Qrafik fardi razilasdirilir.

9lags va geydiyyat
Aseto Inkisaf Tolim Markazi (AITM) - Baki, Azarbaycan
+994 10 389 39 29 - custom@aitm.az - aitm.az

https:/aitm.az/online-ferdi-telimler/katalog/marketing-akademiyasi/
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